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E1 : Culture Générale et Expression (CGE) 
 
Présentation de l'épreuve : 
Évaluée à hauteur d'un coefficient de 3, l’épreuve de Culture Générale et Expression (CGE) 
se déroule sous forme écrite au travers d’un contrôle d’une durée de 4 heures. 
 
À elle seule, cette épreuve compte pour 14 % de la note finale, d’où son importance. 
 
Conseil : 
L'épreuve de Culture Générale et Expression (CGE) est l'une des matières les plus difficiles 
à réviser car il n'y a pas vraiment de cours. 
 
Privilégie l'apprentissage par cœur de la méthodologie de la synthèse de documents et de 
l'écriture personnelle et effectues-en pour t'entraîner. 
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Chapitre 1 : Synthèse de documents 
 

1. Réaliser une synthèse de documents : 
 
Étape 1 - Survol du corpus : 
L'idée de la première étape est d'abord de jeter un œil aux différents types de documents 
du corpus et d'en déterminer leur nature, à savoir : 

• Extraits d'articles ; 
• Extraits d'essais ; 
• Textes littéraires ; 
• Etc. 

 
L'objectif est alors de recenser toutes les informations rapides telles que : 

• Titres ; 
• Dates ; 
• Nom des auteurs. 

 
Étape 2 – Lecture et prise de notes : 
Ensuite, vous allez entamer une lecture analytique. Le but est alors de trouver et de 
reformuler 6 à 10 idées principales du document. 
 
Faites ensuite un tableau de confrontation, c’est-à-dire que dans chaque colonne, vous 
écrirez les idées qui vous viennent à l'esprit en les numérotant. 
 
Étape 3 - Regroupement des idées : 
Une fois la prise de notes terminée, vous pouvez commencer à chercher les idées qui se 
complètent et celles qui s'opposent. 
Pour cela, réalisez 3 groupements d'idées se complétant. 
 
Étape 4 – Recherche de plan : 
Vous devez maintenant finaliser votre plan. Il est fortement conseillé de l'écrire au brouillon 
avant de le rédiger au propre. 
 
Pour ce faire, vous allez rédiger votre plan de façon détaillée avec le nom de chaque 
partie, et de chaque sous-partie. 
 
Étape 5 – La rédaction : 
La rédaction est le gros du travail. Pour le réussir, vous allez respecter les points suivants : 
 

• Structuration de votre texte : Sautez une ligne entre chaque partie et faites des 
alinéas. Les différentes parties de votre développement doivent toujours 
commencer par l'idée principale ; 

  

Obtenir les 67 Fiches de Révision 
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E2 : Langue vivante étrangère anglaise 

 
Présentation de l'épreuve : 
L’épreuve E2 « Langue vivante étrangère anglaise » est une épreuve au coefficient de 2 se 
déroulant sous forme ponctuelle écrite au travers d’un contrôle de 2 heures et sous forme 
orale durant 20 minutes. 
 
Cette épreuve se subdivise en 2 sous-épreuves : 

• E2.1 : Compréhension de l’écrit et expression écrite (Épreuve écrite de 2 heures) ;  
• E2.2 : Production orale en continu et interaction (Épreuve orale de 20 minutes). 

 
Conseil : 
Ne néglige pas cette épreuve ayant une influence sur environ 9 % de la note finale de 
l’examen. De plus, je te conseille de travailler énormément ton vocabulaire et ton écoute. 
 
Pour travailler ton vocabulaire, sollicite tes 3 types de mémoires : 

• Mémoire visuelle (lecture) ; 
• Mémoire auditive (écoute) ; 
• Mémoire kinesthésique (écrite). 

 
En sollicitant ces 3 types de mémoires, tu maximises ainsi ton apprentissage. Pour ce qui 
est de l’écoute, regarde des films ou des séries en Anglais et mets les sous-titres en 
Français. 
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Chapitre 1 : Compréhension de l'écrit 
 

1. Définitions de la compréhension de l'écrit : 
 
Objectif : 
Montrer que l'essentiel du texte a été compris. Résumé en respectant le nombre de mots 
(+ / - 10 %). 
 
Introduction : 
Type de document, source, thème général. 
 
Corps : 
Développer les idées principales avec des mots de liaison. 
 

2. Règles à respecter : 
 
Les règles à respecter : 

• Respecter le nombre de mots et l'inscrire à la fin ; 
• Ne pas mettre de Français. 

 
À ne surtout pas faire : 

• Rédiger le compte-rendu en Anglais ; 
• Introduire des informations extérieures au document ; 
• Paraphraser le texte ; 
• Omettre des idées importantes. 

  

Obtenir les 67 Fiches de Révision 
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E3 : Environnement économique et managérial du 
notariat 

 
Présentation de l'épreuve : 
Cette épreuve E3 « Environnement économique et managérial du notariat » est une 
épreuve disposant d’un coefficient de 4, ce qui représente 18 % de la moyenne finale de 
l’examen. 
 
Cette épreuve se déroule sous la forme de Contrôle en Cours de Formation (CCF) et se 
subdivise en 2 sous-épreuves : 

• E3.1 : Éléments fondamentaux du droit (CCF, épreuve écrite de 3 heures) ; 
• E3.2 : Environnement de l’activité notariale (CCF, épreuve orale de 20 minutes). 

 
Conseil : 
Les critères d’évaluation sont les suivants : 

• Analyse rigoureuse et précise d'une documentation juridique ; 
• Mobilisation pertinente des concepts juridiques avec le vocabulaire approprié  
• Raisonnements juridiques clairs et cohérent ; 
• Maîtrise des méthodologies d'analyse juridique ; 
• Capacité à formaliser une problématique juridique ; 
• Bonnes compétences en rédaction et argumentation structurée pour répondre à 

une problématique juridique. 
 
Personnellement, je n’ai pas trouvé cette épreuve très compliquée étant donné qu’elle 
repose sur le dossier numérique personnel (E3.1) et le rapport (E3.2) que tu dois avoir 
préparé en amont. 
 
Je te conseille de bien t’attarder sur ces éléments, car ils conditionnent la majorité de ta 
note de cette épreuve. Une fois ces dossiers bien rédigés, n’hésite pas à t’entraîner à l’oral 
avec tes proches pour être prêt(e) à 100 %. 
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5. Les différents modes de financement de l'immobilier.............................................................................  

Chapitre 2 : Les lois et les réglementations .....................................................................................................................  

1. Les sources du droit et la hiérarchie des normes ........................................................................................  

2. Les principes fondamentaux du droit notarial ...............................................................................................  
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3. Les différentes règles .........................................................................................................................................................  

Chapitre 3 : Les pratiques commerciales et de gestion des études ............................................................  

1. Les bases de la gestion d'une étude notariale ..............................................................................................  
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3. La gestion de projet ............................................................................................................................................................  
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3. L'établissement et le suivi du budget ....................................................................................................................  

4. La gestion de trésorerie ...................................................................................................................................................  
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Chapitre 1 : Analyse du marché immobilier 
 

1. Les principaux acteurs du marché immobilier : 
 
Introduction : 
Le marché immobilier est un secteur complexe et en constante évolution, avec de 
nombreux acteurs qui interagissent entre eux.  
 
Les acteurs du marché immobilier : 
 

Acteurs du marché immobilier Exemple 

Particuliers Propriétaires, locataires, investisseurs 

Professionnels de l'immobilier Agences immobilières, notaires, agents 
immobiliers, promoteurs immobiliers 

Investisseurs institutionnels Sociétés d'investissement immobilier 
cotées (SIIC), fonds d'investissement 
immobilier, compagnies d'assurance, 
caisses de retraite 

Acteurs publics Collectivités territoriales, services de l'État, 
établissements publics, organismes HLM 

 

2. Les différents types de biens immobiliers : 
 

• Les biens résidentiels : Il s'agit des logements destinés à l'habitation (maisons 
individuelles, appartements, studios, etc.) ; 

• Les biens commerciaux : Il s'agit des locaux destinés à l'exercice d'une activité 
commerciale, (les magasins, les bureaux, les entrepôts ou les locaux industriels). 
Les biens commerciaux peuvent être loués ou achetés, et nécessitent souvent un 
aménagement spécifique ; 

• Les biens de prestige : Il s'agit des biens immobiliers haut de gamme, souvent 
situés dans des quartiers prisés ou des lieux touristiques. Les biens de prestige 
peuvent être des maisons de maître, des châteaux, des villas ou des appartements 
de luxe ; 

• Les biens agricoles : Il s'agit des terres et des bâtiments destinés à l'exploitation 
agricole, tels que les exploitations agricoles, les vignobles ou les fermes. Les biens 
agricoles peuvent être achetés, loués ou faire l'objet de baux ruraux. 

  

Obtenir les 67 Fiches de Révision 
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E4 : Accompagnement du client selon les règles 
déontologiques 

 
Présentation de l'épreuve : 
Cette épreuve E4 « Accompagnement du client selon les règles déontologiques » dispose 
d’un coefficient de 3, ce qui influe sur près de 14 % de la note finale. 
 
Il s’agit d’une épreuve se déroulant sous forme de Contrôle en Cours de Formation (CCF) 
et s’appuie sur un portfolio que tu dois avoir réalisé tout au long de ta formation. 
 
Ce portfolio contient 5 fiches de situations professionnelles conduites à l’occasion des 
périodes d’activités en étude notariale, soit durant les différents stages que tu dois réaliser. 
 
Ces 5 situations concernent obligatoirement : 

• La communication professionnelle (situations d’accueil ou d’accompagnement du 
client) ; 

• La création et l’organisation d’un dossier client ; 
• Le suivi et le traitement d’un dossier client. 

 
Conseil : 
Cette épreuve est cruciale pour la bonne réussite du BTS CJN. En effet, il s’agit d’une 
épreuve dite « pilier » : L’ensemble des notions à connaître seront réutilisées pour les autres 
épreuves, notamment E3, E5 et E6. 
 
De plus, il s’agit d’une épreuve à double-tranchant : Si tu maîtrise les clés des attendus des 
examinateurs de cette épreuve, tu peux t’assurer une excellente note. À l’inverse, si tu les 
ignore, tu risques de compromettre ta note. 
 
Selon mon expérience, j’ai trouvé cette épreuve relativement « facile » car je disposais des 
conseils des anciens étudiants du BTS CJN qui avaient déjà passé cette épreuve. 
 

Accès au dossier E4 
 
En vue de l'importance du dossier E4 dans la moyenne finale du BTS et de la facilité à 
gagner les points lorsqu'on a les bonnes méthodes, nous avons décidé de créer une 
formation complète à ce sujet : www.coursbtscjn.fr/dossier-e4. 
 
Contenu du Dossier E4 : 
 

1. Vidéo 1 - Les règles de déontologie dans le notariat : 15 minutes de vidéo abordant 
toutes les informations à connaître à ce sujet. 

 
2. Vidéo 2 - Instaurer une relation de confiance avec les clients : 9 minutes de vidéo 

pour évoquer toutes les notions à maîtriser et être 100% prêt pour le jour J. 

http://www.coursbtscjn.fr/dossier-e4
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3. Vidéo 3 - Participer à la résolution des conflits : 10 minutes de vidéo pour te 

délivrer des astuces et des pépites pour te faire grimper ta note. 
 

4. Vidéo 4 - Communication professionnelle : 16 minutes de vidéo pour te délivrer 
des astuces et des pépites pour te faire grimper ta note. 

 
5. Fichier PDF - 28 Fiches de Révision : E-Book abordant les notions à connaître pour 

réussir cette épreuve E4 🚀 
  

Découvrir le Dossier E4 

https://coursbtscjn.fr/dossier-e4
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E5 : Conduite d’un dossier en droit des personnes, de la 

famille et du patrimoine familial 
 
Présentation de l'épreuve : 
Cette épreuve E5 « Conduite d’un dossier en droit des personnes, de la famille et du 
patrimoine familial » est une épreuve se déroulant sous forme ponctuelle écrite au travers 
d’un contrôle sur table d’une durée de 4 heures. 
 
Il s’agit de l’épreuve disposant le coefficient le plus élevé du BTS CJN : Cette épreuve 
possède un coefficient de 5, ce qui représente 23 % de la note finale. 
 
Conseil : 
Au cours de cette épreuve, tu seras évalué sur ces différents points : 

• Analyser et qualifier les problématiques juridiques ; 
• Exploiter une base documentaire ; 
• Proposer des solutions argumentées avec des notions juridiques appropriées ; 
• Utiliser des techniques notariales avec rigueur ; 
• Conduire des raisonnements juridiques logiques et cohérents. 

 
Tu devras réaliser en amont un dossier comprenant : 

• Des situations professionnelles présentées avec des problématiques juridiques 
liées au droit des personnes, de la famille et du patrimoine familial ; 

• Une base documentaire ; 
• Une série de questions pour guider le travail du candidat qui sera positionné en 

tant que collaborateur juriste notarial. 
 
Pour réussir cette épreuve, tu dois répondre de la manière la plus argumentée possible 
aux problématiques soulevées par les clients de l’étude. 
 
Enfin, pour maximiser tes chances d’obtenir une excellente note, n’hésite pas à bien 
préparer ton dossier en amont tout en apprenant bien l’ensemble des notions évoquées 
ci-dessous. 
 

Table des matières 
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13 
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Chapitre 1 : Les régimes matrimoniaux 
 

1. Le régime de la séparation de biens : 
 
Qu'est-ce que le régime de la séparation de biens ? 
Le régime de la séparation de biens est un des régimes matrimoniaux possibles en 
France.  
 
Dans ce régime, chacun des époux conserve la propriété et la gestion de ses biens 
personnels, acquis avant ou pendant le mariage. Les biens acquis ensemble pendant le 
mariage sont en revanche soumis à une gestion en indivision, sauf s'ils ont été acquis à 
titre gratuit. 
 
Que se passe-t-il en cas de dissolution du mariage ? 
Chaque époux récupère les biens qui lui appartiennent en propre, ainsi que la part qu'il 
détient dans les biens acquis en indivision.  
 
En cas de décès d'un époux, ses biens personnels sont transmis à ses héritiers, tandis que 
sa part dans les biens acquis en indivision revient à l'autre époux, à moins que le régime 
matrimonial n'ait prévu autre chose. 
 
A qui peut bénéficier ce régime ? 
Le régime de la séparation de biens peut être intéressant pour les couples qui souhaitent 
garder une indépendance patrimoniale pendant le mariage.  
 
Il peut être utilisé pour protéger un patrimoine antérieur au mariage ou pour limiter les 
conséquences d'une éventuelle séparation ou divorce. 
 

2. Le régime de participation aux acquêts 
 
Qu'est-ce que le régime de participation aux acquêts ? 
Le régime de participation aux acquêts est un des régimes matrimoniaux possibles en 
France. Dans ce régime, chacun des époux conserve la propriété et la gestion de ses biens 
personnels, acquis avant ou pendant le mariage.  
 
Les biens acquis ensemble pendant le mariage sont en revanche soumis à une gestion en 
indivision. 
 
Que se passe-t-il en cas de dissolution du mariage ? 
Chacun des époux récupère les biens qu'il a acquis en propre, ainsi que la moitié de la 
valeur des biens acquis en indivision pendant le mariage. La valeur des biens acquis en 
indivision est déterminée par la différence entre la valeur au moment de l'acquisition et la 
valeur au moment de la dissolution du mariage.  
  

Obtenir les 67 Fiches de Révision 

https://coursbtscjn.fr/fiches-de-revision


 

15 

 

E6 : Conduite d’un dossier en droit des biens dans le 
domaine immobilier ou de l’entreprise 

 
Présentation de l'épreuve : 
L’épreuve E6 « Conduite d’un dossier en droit des biens dans le domaine immobilier ou de 
l’entreprise » est une épreuve disposant d’un coefficient de 5, ce qui représente près de 23 
% de la note finale. 
 
Cette épreuve se déroule sous forme ponctuelle écrite au travers d’un contrôle de 4 
heures. 
 
Conseil : 
Au cours de cette épreuve, tu seras évalué sur ces critères d’évaluation : 

• Analyse rigoureuse et méthodique des problèmes juridiques soulevés ; 
• Sélection pertinente des informations de la documentation fournie ; 
• Propositions logiques et cohérentes basées sur des techniques notariales 

appropriées ; 
• Bonnes capacités de rédaction et de synthèse. 

 
L’examen porte sur des situations professionnelles avec un contexte détaillé. Avant de 
débuter l’épreuve, prend bien connaissance des documents que tu auras à disposition. 
 
De plus, tu auras des questions liées au droit des biens immobiliers et d’autres portant sur 
le droit des biens de l’entreprise. 
 
Enfin, étant donné que tu te positionneras en tant que collaborateur juriste notarial au sein 
d’une étude, n’oublies pas d’appuyer chaque réponse par des arguments clairs et viables. 
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Chapitre 1 : Le rôle du notaire et de l'étude notariale 

 

1. Les missions et les obligations du notaire : 
 
Introduction : 
Le notaire est un officier public et ministériel chargé de recevoir les actes et les contrats 
auxquels les parties doivent ou veulent faire donner le caractère d'authenticité, et de les 
conserver sous sa garde. 
 
Les missions du notaire : 
Les missions du notaire sont multiples et variées. Il peut être amené à rédiger des actes de 
vente, de donation, de succession, de constitution de société, de contrat de mariage, de 
prêt... Il est également chargé de vérifier la légalité des actes qu'il rédige. 
 
Exemples de missions : 
 

Mission/Obligation Description 

Authentifier les actes Le notaire est chargé de garantir l'authenticité et 
la validité juridique des actes qu'il rédige 

Conseiller les clients Le notaire doit apporter des conseils juridiques à 
ses clients pour leur permettre de prendre des 
décisions éclairées 

Assurer la sécurité juridique des 
transactions 

Le notaire est responsable de vérifier que toutes 
les conditions légales sont remplies avant de 
valider une transaction 

Respecter le secret professionnel Le notaire doit respecter le secret professionnel et 
ne divulguer aucune information confidentielle à 
des tiers 

Respecter les règles 
déontologiques 

Le notaire doit respecter les règles déontologiques 
de la profession et agir en toute indépendance et 
impartialité 

Facturer des honoraires 
réglementés 

Le notaire est soumis à une réglementation stricte 
en matière de tarification et doit facturer des 
honoraires conformes aux règles en vigueur 

 

Obtenir les 67 Fiches de Révision 

https://coursbtscjn.fr/fiches-de-revision

